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Jak rozwijac biznes

przez
rekomendacje?




Przedsiebiorczosc¢c w Polsce

Obecnie w Polsce dziata prawie 2,5 MLN przedsigbiorcéw. W ciggu ostatnich kilku lat liczba
ta systematycznie wzrasta. Sektor MSP (mikro, matych i $rednich przedsiebiorstw) stanowi
99,8% firm w Polsce.

Wzrost ten wynika m.in. z rosngcej $wiadomosci Polakéw na temat korzy$ci z prowadzenia
wtasnego biznesu.

Niestety przedsiebiorcy musza stawi¢ czota wielu wyzwaniom, czesto w pojedynke.
Statystyki pokazuja, ze niecate 70% firm funkcjonuje dtuzej niz rok.

Wyzwania przedsigbiorcy,
a samotnosc¢

Samotnos$¢ przedsiebiorcy to dos¢ powszechne zjawisko, ktére wynika z faktu, ze wtasciciel
firmy podejmuje sie zwykle znacznie wiekszej odpowiedzialnoéci i ryzyka niz pracownik
zatrudniony na etacie. Przedsiebiorcy czesto muszg podejmowa¢ trudne decyzje, ponoszac
przy tym petng odpowiedzialnos¢ za skutki swoich dziatan.

Ponadto, przedsiebiorca z sektora MSP, czesto pracuje samodzielnie lub z niewielkim
zespotem, co moze prowadzi¢ do poczucia izolacji i braku wsparcia ze strony innych
0s6b. Czesto tez przedsiebiorcy muszg poswiecac znaczng ilos¢ czasu na prace, Co moze
ograniczac¢ ich mozliwosci spedzania wolnych chwil z rodzing i przyjaciotmi.

Jednakze, istniejg sposoby na radzenie sobie z samotnos$cig przedsiebiorcy. Przede
wszystkim, wazne jest, aby budowa¢ sie¢ kontaktéw biznesowych i spotecznych, ktéra
pozwoli na wymiane dodwiadczen i zdobywanie wsparcia.

W BNI wierzymy we wspotprace

Wspdtpraca miedzy przedsiebiorcami jest korzystna dla wszystkich stron. Dzieki wspdétpracy
wtasciciele firm moga wymieniaé sie doswiadczeniami, wiedzg i zasobami, co pozwala na
zwiekszenie szans na sukces w prowadzeniu biznesu. Taka wspdtpraca, moze réwniez
przyczyni¢ sie do zwiekszenia efektywnosci biznesowej, poprawy jakosci ustug i produktéw,
a takze moze umozliwi¢ wejscie na nowe rynki i zdobycie nowych klientow.

Warto podkresli¢, ze wspdtpraca miedzy przedsigbiorcami wymaga dobrego planowania,
komunikacji i zaufania miedzy partnerami biznesowymi.

Tworzymy spotecznosc
przedsiebiorcow

Budujemy spotecznos¢ opartg na doswiadczeniu, wiedzy, rzetelnosci i wspdlnych
wartosciach. Dzigki temu nasza organizacja, to miejsce, gdzie wtasciciele firm moga
bezpiecznie nawigzywac kontakty i tworzyé nowe perspektywy do wzrostu.

To wtasnie zaufanie i mozliwo$¢ wzajemnego poznania siebie podczas regularnych spotkan
sprawiajg, ze rekomendacje stajg sie mocnym narzedziem w rozwijaniu biznesu.



Czym s3 rekomendacje?

Rekomendacja biznesowa to przygotowane polecenie, ktére zacheca
do spotkania z innym przedsiebiorcg w celu omowienia mozliwosci
biznesowych.

Wspétpraca w ramach BNI opiera sie BNI wdraza jg z sukcesami od ponad 40 lat
na wiedzy z zakresu networkingu na Swiecie, a od ponad 19 lat w Polsce,
biznesowego, popartej sprawdzong metodg budujac wyjatkowg spotecznosé
dziatania. wtascicieli firm.
Dlaczego
rekomendacje

sg wazne?

%

firm ma przemys$lanag
strategie budowania biznesu
przez rekomendacje

98"

firm opiera sie
na rekomendacjach
przy pozyskaniu klientéw




Rekomendacje
biznesowe to:

Nowi pracownicy

Nowi klienci
Spotecznosé

Inwestorzy

Partnerzy biznesowi
Innowacyjne rozwiagzania
Nizsze koszty

Zlecenia

Know-how

Nowe strategie dziatania

Rekomendacje biznesowe to jeden Rekomendacje biznesowe sg nie tylko

z efektywniejszych sposoéb na jednym z lepszych zrédet pozyskiwania
zintensyfikowanie rozwoju firmy. klientéw, ale rowniez pracownikéw, czy
Jest to ciggty proces otwartej, stajg sie metodg pozyskania unikalnej
szczerej i transparentnej komunikaciji. wiedzy oraz dajg dostep do doswiadczenia
Odpowiednio przygotowane polecenia innych przedsiebiorcow.

buduja spoteczno$é wspierajgcych

sie przedsiebiorcow.
78% | 59

0s6b dziatajgcych w B2B twierdzi, pracownikéw rekrutowanych
ze rekomendacje generujag z rekomendacji zostaje
dobre lub doskonate kontakty zatrudnionych




Poznaj nas blizej

BNI to spotecznosé¢ przedsiebiorcow, ktérzy wspierajg sie w tworzeniu
dla siebie nawzajem mozliwosci biznesowych.

Wymiana doswiadczen przez wtascicieli Cztonkowie BNI wzajemnie pomagaja
firm z r6znorodnych branz, dzielenie sie sobie przy pozyskaniu nowych klientéw,
unikalnym know-how podczas spotkan sprawdzonych kontrahentéw, godnych
Grup BNI to niepowtarzalna okazja zaufania pracownikéw, co przektada sie
do praktycznej edukacji biznesowej na budowanie przewagi konkurencyjnej
niedostepnej w zaden inny sposoéb. na rynku i wymierne korzysci.

BNI w liczbach

w Polsce

19 lat

=0

na swiecie

40 lat

QO

Dane za okres 31.12.2023-31.12.2024 r.

Ny

QO

Ny

QO

581 VLN PLN

warto$¢ zrealizowanych zlecen z rekomendacji Cztonkéw BNI
z 12 miesiecy

ponad
1700 20 60
Cztonkéw BNI Grup BNI

25,3 MLD usD

wartos¢ zrealizowanych zlecen z rekomendacji Cztonkéw BNI
z 12 miesiecy

333000 293 11500



spotkania Grupy
9forjuazoid

Model dziatania BNI

BNI oferuje Cztonkom wypracowane i sprawdzone narzedzia, ktére stuzag

do wspierania spotecznosci przedsiebiorcow i kreowania biznesu przez
rekomendacje.

’(%'1 Spotkania Grupy BNI
dlC3))a

Co tydzien bedziesz miat okazje spotkac sie z Cztonkami swojej
Grupy BNI. Mozesz réwniez odwiedzac inne Grupy BNI w kraju,
jak i 11 tysiecy Grup BNI na Swiecie.

m Rekomendacje

. & Dowiesz sig, jak dawaé i otrzymywac dobre rekomendacje od Cztonkéw
'0. Twojej Grupy BNI, tak aby uzyska¢ dodatkowg sprzedaz, zdoby¢
niezbedny know-how, pozyskac¢ inwestora lub wspdlnika.

Nauczysz sie, jak przygotowywac i prowadzi¢ spotkania ze swoimi
partnerami biznesowymi, aby zbudowac relacje, wymieni¢ sie wiedzg
i rekomendacjami.
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Prezentacje

Na cotygodniowych spotkaniach Grup BNI bedziesz mie¢ okazje
zaprezentowaé swojg firme oraz przedstawi¢ Cztonkom Grupy BNI swoje
obecne zapotrzebowanie, tak aby inny Cztonkowie Grupy BNI wiedzieli,
jak moga Cie wesprzec.

Goscie

Na spotkania zapraszani sg przedsiebiorcy spoza Grupy BNI. To
potencjalni kandydaci na nowych Cztonkdw, ale rowniez okazja do
poznania potencjalnych partneréw biznesowych, mozliwo$¢ wymiany
wiedzy i doswiadczen.

Networking

Dowiesz sig, jak osigga¢ wyznaczone cele, wykorzystujac potencjat
kontaktéw, ktére masz i ktére mozesz zdoby¢.



Co zyskasz, jesli dotaczysz do
spoiecznoscl BNI?

Poszerzysz swojg sie¢ kontaktow

Dzieki rekomendacjom mozesz szybciej dotrze¢ do wtasciwego
segmentu Klientow.

Dotrzesz do partneréw biznesowych

Dzieki sieci rekomendacji poznasz sprawdzonych partneréw biznesowych
z kraju i zagranicy.

Oszczedzisz czas

Dzieki sieci kontaktéw trafisz od razu do wtasciwych kontrahentéw
i pracownikéw.

Zdobedziesz wiedze

Zyskasz dostep do know-how, umiejetnosci i doswiadczen innych
przedsiebiorcéw oraz szkolehn prowadzonych przez ekspertéw. Ponadto
bedziesz mégt korzystaé z platformy e-learningowej BNI University bniu.pl

Zmniejszysz ryzyko

Wymiana wiedzy i doswiadczeh z przedsiebiorcami, procentuje
podejmowaniem bardziej przemyslanych decyzji i kreowaniem
innowacyjnych rozwigzan.

Kogo szukamy?
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Oséb, ktére myslg o swoim biznesie dtugoterminowo, chcg go rozwijac
i skalowac.

Whtascicieli firm i przedsiebiorcéw, ktérzy majg znaczacy wptyw
na podejmowane decyzje w organizacji.

Pasjonatéw biznesu gotowych by dzieli¢ sie swoimi doswiadczeniami.



Co zrobic, aby dotaczy¢
do spotecznosci BNI?
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Podczas spotkania Grupy BNI zaznacz w ankiecie che¢ przystapienia do BNI.

Po otrzymaniu zaproszenia wez udziat w spotkaniu rekrutacyjnym
z Dyrektorem BNI.

Zarezerwuj miejsce w Grupie BNI, optac sktadke i wypetnij aplikacje
cztonkowska, ktdrg otrzymate$ podczas spotkania z Dyrektorem.

Po przejsciu formalnej weryfikacji udaj sie na spotkanie z Komitetem ds.
Cztonkostwa, po ktérym nastgpi ostateczna decyzja o przyjeciu do Grupy BNI.

We?zZ udziat w spotkaniu swojej Grupy BNI, a nastepnie wykonaj szkolenie
wdrozeniowe Member Success Program i otrzymaj dostep do platformy
e-learningowej BNI University.

Poznaj

52 historie
biznesowe

i skr6¢ swojg droge
do sukcesu!

Skorzystaj ze sprawdzonej wiedzy
doswiadczonych przedsiebiorcéw,
ktérzy szybciej i tatwiej rozwijajg
swoje firmy, opierajac sie na
marketingu rekomendaciji.

Skanuij, EII'F
zamow, czytaj!

52historie.pl E



Poznaj historie
naszych Cztonkow

Przedsiebiorca zwigzany z branzg
budowlang. Wtasciciel firmy Wikar, bedacej
generalnym wykonawcg inwestycji, ktéra

z duzym powodzeniem realizuje projekty
nietypowe oraz skomplikowane pod
wzgledem budowlanym i technologicznym.

Grzegorz Wikar

Efekty wspotpracy w Grupie BNI:

= 80% zlecen pochodzi z rekomendacji pozyskanych
dzieki BNI,

= w drugim roku cztonkostwa w BNI wartos¢
rekomendacji wyniosta 10 min zt.

Aleksand ra Whtasciciele firmy ttumaczeniowej Highline.
. Wspierajg korporacje, przedsiebiorstwa oraz
BacanSka klientéw indywidualnych w ttumaczeniach

i szkoleniach jezykowych. Rozwijajg
globalna platforme, ktéra zmieni rynek
ttumaczen na catym Swiecie.

| Fabian Lesner

Efekty wspotpracy w Grupie BNI:

= znalezienie wspdlnika do prowadzenia biznesu,

= rozbudowanie oferty do nauczania 15 jezykéw
i ttumaczen 42 jezykéw,

= pozyskanie zlecenia o wartosci 100 tys. zt na obstuge
ttumaczeniowg miedzynarodowej konferenciji.



Co otrzymasz
w ramach cztonkostwa?
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Wsparcie
we wdrozeniu.

Mozliwos¢ poznania Gosci
na spotkaniach Grupy BNI.

Dostep do 11 tys. Grup BNI
na catym sSwiecie.

Uczestnictwo w warsztatach
i webinarach.
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Dostep do platformy
e-learningowej
ze szkoleniami.

50 spotkan Twojej Grupy BNI
rocznie.

Dostep do aplikacji mobilnej,
w ktdrej znajduje sie 333 tys.
kontaktéw do Cztonkéw BNI
w Polsce i na $wiecie.
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